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Fast 30 Jahre leitete Willi Derichs
einen kleinen Baumarkt im duBersten
Westen der Republik. Als er im Jahr
2005 auf die Photovoltaik aufmerksam
gemacht wurde, ahnte er noch nicht,
welche Folgen der Kauf einer ersten
Solarstromanlage auch beruflich

fiir ihn haben wiirde. Heute hat der
57-Jahrige nicht nur drei weitere
Solarkraftwerke auf seinem Eigenheim
errichtet, sondern auch vielen
Menschen rund um seinen Heimatort

Straeten zu einer Anlage verholfen.

Wenn Willi Derichs auf den Kirch-
turm steigt, kann er aus gut 15 Me-
ter HOhe fast ganz Straeten tiberblicken.
Ein grofdes Einfamilienhaus aus rotem
Klinkerstein reiht sich an das nachste,
einzeilig, zweizeilig, dazwischen ver-
einzelt Gehofte, immer entlang der drei
Kilometer langen Hauptstrafie. Es ist das
langste Straf’endorf des Rheinlands: etwa
230 Hausnummern mit tausend Einwoh-
nern, rund 35 Kilometer nordlich von
Aachen. Von seinem Aussichtspunkt in
der Mitte des Ortes, der zur Stadt Heins-
berg gehort, kann Derichs gerade noch
den Wetterhahn erkennen, der auf dem
First seines eigenen Hauses thront. Dar-
unter, hinter den roten Ziegelddchern der
Nachbarn verborgen, befinden sich seine
vier Photovoltaikanlagen. An einem Tag
Anfang Dezember letzten Jahres hat sich
Derichs einmal in alle Himmelsrichtun-
gen umgeschaut und angetangen zu zah-
len. In Straeten, so hat er es spater notiert,
gibt es S9 Solaranlagen. Ein Grund tir
ihn, stolz tiber die Dacher seines Heimat-
dorfes zu blicken: S3 der Solarkraftwerke
hat er namlich selbst vermittelt.

Wenige Tage nach seinem Ausflug auf
den Kirchturm sitzt Willi Derichs mit sei-
ner Frau Doris und Tochter Sabine ent-
spannt um den Kaffeetisch im Wintergar-
ten ihres weitlaufigen Hauses. Draufden ist
es bereits winterlich kalt, doch drinnen
warmt ein prasselndes Kaminteuer. Wenn
der riistige Rheinlander mit breitem Ak-
zent von den Solarstromanlagen im Ort
erzdhlt, klingt die Begeisterung in seiner
Stimme mit. Die vergangenen sieben Jah-
re waren eine intensive Erfahrung mit der
Welt des Solarstroms, die den 57-Jahrigen
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noch heute jeden Tag aufs Neue fasziniert.
Bald wird klar: Hatte ihm vor wenigen
Jahren jemand erzdhlt, was er heute tut,
dann hatte er denjenigen schlichtweg fiir
verrickt erklart. 29 Jahre lang, mehr als die
Halfte seines Lebens, fuhr Derichs jeden
Morgen in das nahe gelegene Dorf Birgden,
wo er als Leiter eines kleinen Baumarkts
arbeitete. Heute betreibt er hingegen nicht
nur Solarmodule mit einer Gesamtleistung
von 24,86 Kilowatt auf seinem Eigenheim,
sondern auch erfolgreich eine kleine Agen-
tur fiir erneuerbare Energien.

Es war das Jahr 2005, das alles andern
sollte. Eine Zeit, in der sich das Erneuer-
bare-Energien-Gesetz (EEG) als zuverlas-
siger Fordermechanismus fiir Photovol-
taikanlagen etabliert hatte und sich die
Renditemoglichkeiten langsam herum-
sprachen. Auch bei Willi Derichs waren
es zunachst okonomische Argumente, die
ihn auf die solare Energieerzeugung auf-
merksam machten. Sein Steuerberater,
ein alter Schulfreund, brachte den damals
49-jahrigen Baumarktsleiter auf die Idee,
eine Photovoltaikanlage auf das Eigen-
heim der Familie zu bauen. Nicht nur we-
gen der damaligen Einspeisevergiitung in
Hohe von 54,53 Cent, sondern auch aus
Griinden der steuerlichen Abschreibung.
»Wir hatten ein wenig Geld gespart«, er-
innert sich Derichs. Aufferdem habe sein
50. Geburtstag bevorgestanden. »Es hief3
dann: neues Auto oder Photovoltaik.« De-

richs liefd sich von den Argumenten sei-
nes Schulfreundes tiberzeugen. Auf3erdem
lockte ihn die Aussicht, umweltfreundlich
Strom zu erzeugen.

Lieferschwierigkeiten erweisen sich als
Gliick

Eine Spedition ganz in der Nahe seines
Baumarktes empfahl sich als erste Anlauf-
stelle, da sie dort gerade eine Photovolta-
ikanlage in Betrieb genommen hatten. In
der Gegend kennt man sich und hilft gern.
Der Elektriker, an den ihn die Spedition
verwies, schlug fiir die mit zehn Grad nach
Stidwesten ausgerichtete Dachhdlfte, unter
der sich auch die Schlafzimmer der Fami-
lie befinden, ein System mit einer Leistung
von 7,56 Kilowatt vor. Ohne weitere Ange-
bote einzuholen, bestellte Derichs im Juli
2003 fiir rund 37.600 Euro seine erste Pho-
tovoltaikanlage. »Bei mir hat das viel mit
Vertrauen zu tung, erklart er. Piinktlich zu
seinem S0. Geburtstag im Oktober, so habe
er sich das damals ausgemalt, wiirde sei-
ne Anlage bereits sauberen Sonnenstrom
einspeisen. »Das hat dann aber nicht ge-
Klappt.« Der Elektriker habe ihn immer
wieder vertrostet: Sharp, der japanische
Hersteller der Module, hitte Lieferproble-
me. Zu diesem Zeitpunkt wusste Derichs
noch nicht, dass sich das als ein Gliicksfall
tiir ihn herausstellen sollte.

Schliefflich erhielt er, nach mehr als
einem halben Jahr des Wartens, von ei-

Mit zwei SMA-Wechselrichtern auf dem Speicher fing es an. Heute hat Willi Derichs das ganze Haus mit Photo-

voltaik ausgeriistet — und davon auch beruflich profitiert.
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Fast alle Dachflaichen des Wohnhauses sind mit Solarmodulen belegt. Zur Stra3e hin ...

nem Bekannten die Nummer eines in der
Photovoltaik erfahrenen Landwirts, der
zu dieser Zeit gerade in das Geschaft mit
Solarkomponenten einstieg. Nach einem
kurzen Anruf sei dieser spontan auf einen
Kaffee vorbeigekommen, erinnert sich
Derichs. Am Ende des Tages habe er dann
eine neue Offerte auft dem Tisch liegen ge-
habt. Auch wenn das Angebot seines neu-
en Bekannten mit rund 36.000 Euro fiir
eine mit 6,8 Kilowatt geringfiigig kleiner
dimensionierte Anlage etwas teurer war,
trat Derichs vom zuvor abgeschlossenen
Kaufvertrag zuriick. Schon wenig spater,
am 18. Marz 2006, schloss ein Installati-

onsunternehmen 40 Module des ebenfalls
japanischen Herstellers Mitsubishi Electric
Corp. zu je 170 Watt an zwei »Sunnyboyx«-
Wechselrichter der SMA Solar Technology
AG an. Anschlief3end erledigte ein Techni-
ker des Netzbetreibers Nuon Heinsberg AG
(heute Alliander Netz Heinsberg AG) den
Anschluss an das Stromnetz. »Damit war
ich einer der Ersten im Dorfx, sagt Derichs
und fiigt dann hinzu: »Seitdem bin ich ein
stichtiger Energiewirt.«

Mit Photovoltaik in die Selbststandigkeit

Die lange Wartezeit hatte Derichs
nicht ungenutzt verstreichen lassen. Im
Gegenteil. In Fachzeitschriften infor-
mierte er sich intensiv tiber die solare
Stromerzeugung und geriet immer mehr
ins Schwarmen. »Das ist Energie, einfach
so vom Himmel, geschenkt.« Der Stein
kam ins Rollen. Da Derichs sich mit sei-
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nem neuen Modullieferanten angefreun-
det hatte, begleitete er diesen regelmafiig
bei seinen Terminen. »Von ihm habe ich
enorm viel tiber Photovoltaik gelernt.«
Zusammen mit ihm und weiteren Ge-
sellschaftern errichtete Derichs gar eine
112-Kilowatt-Anlage auf einem gepach-
teten Dach. Die Sonne ist ein zuverlas-
siger Partner, dachte er sich. Lief3e sich
mit der Photovoltaik nicht auch beruf-
lich Geld verdienen?

Schliefflich war es eine Entwicklung
bei seinem damaligen Arbeitgeber, die den
Ausschlag geben sollte: Die Baumarktfilia-
le, die Derichs seit einer halben Ewigkeit
leitete, sollte verlagert und modernisiert
werden. Es wiirde ein Abschied aus der
familiaren Atmosphdre eines Betriebes
sein, der noch aus der »Anfangszeit der
Baumarkte« stammte, wie es Derichs heu-
te formuliert. Kein anonymer Grofdmarkt,
sondern ein kleines Team mit festen Zu-
staindigkeiten. »Wir haben den Kunden
noch wahrgenommen.« Derichs geriet ins
Uberlegen. Wiirde es sich lohnen, im letz-
ten Drittel seines Arbeitslebens einen Neu-
anfang zu riskieren?

Der Anwalt, den er mit seinen Planen
konsultierte, riet ihm, nichts zu tiberstiir-
zen. Auch seine Familie sei skeptisch gewe-
sen. »Das war eine einsame Entscheidung.
Da ist mir ein harter Wind entgegengebla-
sen.« Derichs nahm Renditeberechnungen
fiir Photovoltaikanlagen genauer unter die
Lupe und kam zu dem Schluss: »Da kann
man kaum etwas falsch machen.«

... lieB Willi Derichs mit 8,4 Kilowatt die grof3te Einzelanlage bauen.

Er einigte sich gtitlich mit seinem Ar-
beitgeber, der ihn darauthin freistellte. Da
Derichs als ehemaliger Leiter des lokalen
Baumarkts in der Gegend bekannt war,
konnte er relativ einfach bei potenziellen
Kunden vorstellig werden und so erst sei-

nem vertrauten Modullieferanten, dann
einem Elektrofachbetrieb zuarbeiten, fiir
den er heute noch tétig ist. »Ich konnte die
Kunden schneller gewinnen, als sie liefern
konnten.« Es sollte dann noch ein weiteres
Jahr dauern, bis Derichs, nun offiziell aus
seinem alten Arbeitsverhdltnis ausgeschie-
den, seine eigene Agentur fiir erneuerbare
Energien griindete.

»Es gibt kein falsches Dach«

Auf dem Eigenheim der Familie, das in-
zwischen fast vollstandig von blau glitzern-
den Solarmodulen bedeckt ist, war zu der
Zeit noch reichlich Platz vorhanden. Erst
als die Bundesregierung zum Jahreswech-
sel 2009 das Erneuerbare-Energien-Gesetz
(EEG) reformierte, sollte sich das andern.
Denn nun zahlte der Staat 25 Cent fiir
jede Kilowattstunde, die der Anlagenbesit-
zer selbst verbrauchte. Zusammen mit den
vermiedenen Kosten fiir jede nicht vom
Stromversorger bezogene Kilowattstunde
war das eine interessante Losung: Je teurer
der Tarif des Energieversorgers, desto mehr
lohnte es sich, Solarstrom selbst zu verbrau-
chen. Derichs zahlte zu der Zeit zwar nur
geringfiigig mehr als die 18 Cent pro Ki-
lowattstunde, ab denen sich der Eigenver-
brauch im Vergleich zur Vergiitung fiir die
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Auf langen Listen im Zahlerkasten notiert Willi

Derichs die Stromproduktion

Volleinspeisung (43,01 Cent fiir Aufdach-
anlagen bis 30 Kilowatt) lohnte. Doch ihm
sei es damals nicht um eine mdglichst hohe
Rendite gegangen, betont er. Vielmehr sei
er von dem Konzept des Eigenverbrauchs
fasziniert gewesen — und wollte Pionierar-
beit leisten. Er entschied sich also, eine Ei-
genverbrauchsanlage zu errichten.

Fiir das Garagendach bestellte er 25 Mo-
dule des chinesischen Herstellers Suntech
Power Co. Ltd., mit dem sein Geschafts-
partner zu dieser Zeit kooperierte. Die Mo-
dule sollten auf dem Flachdach aufgestin-
dert werden. So wiirde Derichs Erfahrung
mit dieser Montageart sammeln und diese
auch beruflich nutzen konnen. Zundchst
wurden beide Modulreihen hochkant
montiert, doch als sein Nachbar astheti-
sche Bedenken anmeldete, liefd Derichs die
hintere Reihe quer montieren. Allerdings
passten nun nur noch 18 Module auf die

Garage, die Anlagenleistung schrumpfte
von 5,25 auf 3,78 Kilowatt. Auch war der

SMA-Wechselrichter mit seinen vier Kilo-
watt Leistung jetzt leicht iiberdimensio-
niert. Derichs besorgte ein kleineres Modell
mit drei Kilowatt, liefd den leistungsstéarke-
ren Inverter jedoch an der Garagenwand
hidngen. Kurzerhand verlegte er die sieben
ubrig gebliebenen Module auf das Dach
itber dem Wintergarten, das direkt an die
Garage angrenzt, und bestellte 21 weitere
Module des gleichen Typs. Diese schloss er
an den bereits montierten Wechselrichter
an, dessen vier Kilowatt Eingangsleistung

Fortsetzung auf Seite 76
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Willi, Doris und Sabine Derichs erzeugen auch auf dem Norddach iiber ihrem Wintergarten Solarstrom
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Anlage 1: Hausdach Siid

Leistung
6,8 Kilowatt

Module

40 polykristalline Module des Typs »PV-MF170EB3«
des japanischen Herstellers Mitsubishi Electric
Corp. mit je 170 Watt Nennleistung

Modulflache
66 Quadratmeter

Ausrichtung und Neigungswinkel
zehn Grad Siidwest, 45 Grad Neigung

Wechselrichter und Verschaltung

zwei »Sunny Boy SB 3300TL« der SMA Solar
Technology AG; jeweils zwei Strings zu je zehn
Modulen in Serienschaltung

Inbetriebnahme
17. Marz 2006

Fortsetzung von Seite 73

nun Modulen mit einer Leistung von 5,8
Kilowatt gegeniiberstand. Die Unterdimen-
sionierung des Wechselrichters ist mog-
lich, da auf dem mit 110 Grad nach Nord-
westen denkbar ungiinstig ausgerichteten
Dach die Nennleistung der Module nicht
erreicht wird. »Aber heutzutage gibt es ja
kein falsches Dach mehr, sagt Derichs.

Tipp unseres Lesers

Peter Nierhoff / photon-pictures.com

Energieberater Willi Derichs hat schon mit ver
schiedenen Modulherstellern zusammengearbei-
tet. Errat, beim Modulkauf auch mal nachzufragen:
»Bel einem Angebot [ohnt es sich, zu schauen, wel-
cher Hersteller wirklich hinter den Solarmodulen
steckt. Verkdufer labeln ihre Module gern auf die
eigene Marke um. Und es ist immer besser, zu
wissen, mit wem man es wirklich zu tun hat. Der
Modulkauf hat viel mit Vertrauen zu tun.«

Wenn Sie Fragen an den Betreiber dieser Anlage haben,

kdnnen Sie gern eine E-Mail an redaktion@photon.info
senden, wir leiten diese dann weiter.
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Stromertrag

von 2010 bis 2012 durchschnittlich 6.773 Kilo-
wattstunden pro Jahr, rund 996 Kilowattstunden
pro installiertem Kilowatt (Volleinspeisung)

Investitionskosten
36.000 Euro (5.294 Euro pro Kilowatt)

Finanzierung
Eigenmittel

Anlage 2: Garagendach

Leistung
3,78 Kilowatt

Module

18 polykristalline Module des Typs »STP210-18/
Ud« des chinesischen Herstellers Suntech Power
Co. Ltd. mit je 210 Watt Nennleistung

Modulflache
26,5 Quadratmeter

Als wenige Monate spdter Sanierungs-
arbeiten auf dem Dach des Wohnhauses
anstanden und die beiden dort bereits in-
stallierten Anlagen demontiert werden
mussten, nutzte Derichs die Gelegenheit,
um noch eine vierte Anlage zu errichten.
Mit 40 Suntech-Modulen und 8,4 Kilowatt
ist es die leistungsstarkste seines Eigen-
heims und weist mit 25 Grad Neigung so-
wie 80 Grad Stidostausrichtung zur Haupt-
strafde des Ortes. So kann Derichs heute
die Ertrdge von Anlagen vergleichen, die
in fast saimtliche Himmelsrichtungen zei-
gen. Die Produktionsdaten der neuesten
Anlage kann der Photovoltaikbegeister-
te dabei drahtlos auf einem Display im
Wohnzimmer ablesen. In den vergange-
nen drei Jahren lieferte sie durchschnitt-
lich 870 Kilowattstunden pro Kilowatt,
ein Ertrag, der fiir den Standort und die
Ausrichtung durchaus in Ordnung geht.
Die Werte der restlichen drei Anlagen, die
tber kein Monitoring-System verfligen,
liest Derichs einmal am Tag an den Wech-
selrichtern ab und schreibt sie in lange Ta-
bellen, die an der Innenttir des Zdahlerkas-
tens im Erdgeschoss hangen.

Derichs weifd nun, dass sich die mit 25
Grad leicht vorteilhaftere Neigung der auf
dem Garagendach aufgestinderten Anla-
ge verglichen mit der exakt gleich ausge-
richteten, aber mit 45 Grad etwas steileren
Anlage auf dem Stidwestdach nur in unwe-
sentlich besseren Ertragen niederschlagt.
Mit durchschnittlich 1.009 Kilowattstun-

den pro Kilowatt installierter Leistung lie-

Ausrichtung und Neigungswinkel
zehn Grad Suidwest, 25 Grad Neigung

Wechselrichter und Verschaltung
ein »Sunny Boy SB 3000TL-20« von SMA, zwei
Strings zu je neun Modulen in Serienschaltung

Inbetriebnahme
12. Méarz 2009

Stromertrag

von 2010 bis 2012 durchschnittlich 3.815 Kilo-
wattstunden pro Jahr, rund 1.009 Kilowattstunden
pro installiertem Kilowatt (Eigenverbrauch)

Investitionskosten
16.850 Euro (4.458 Euro pro Kilowatt)

Finanzierung
14.690 Euro Eigenmittel, 2.160 Euro Forderung der
Bezirksregierung Koln

fert die aufgestanderte Version im Schnitt
gerade einmal 13 Kilowattstunden mehr.
Besonders zufrieden ist Derichs, dass sich
die mit 110 Grad nach Nordwesten aus-

gerichtete Photovoltaikanlage ebenfalls
rentiert. »Die Wirtschaftlichkeit war aber
nicht ausschlaggebend. Ich wollte die Er-
fahrung mit der ungiinstigen Ausrichtung

weitergeben kénneng, sagt er.

Waschen, wenn die Sonne scheint

Die Anlage, die er selbst mit dem Pro-
gramm »Sunny Design« ausgelegt hat,
sollte, so schitzte er es damals, etwa 730
Kilowattstunden pro Kilowatt liefern. Mit
durchschnittlich 790 Kilowattstunden in
den vergangenen drei Jahren wurde dieser
Wert deutlich tibertroffen. Verlduft weiter-
hin alles storungsfrei, wird Derichs, nicht
zuletzt dank der glinstigen Anschaffungs-
kosten, auch mit seiner nach Norden aus-
gerichteten Anlage noch eine Rendite von
immerhin drei Prozent erzielen. »Hinzu
kommt noch der Vorteil durch den selbst
verbrauchten Stromg, freut sich der Anla-
genbetreiber. Den Stromverbrauch seiner
Familie beziffert er auf etwa 4.700 Kilo-
wattstunden. Im Jahr 2011 produzierten
die insgesamt drei fiir den Eigenverbrauch
ausgelegten Anlagen bei einer installier-
ten Leistung von zusammengerechnet
18 Kilowatt etwa 16.100 Kilowattstun-
den Strom. Rund 2.515 Kilowattstunden
davon verbrauchten die Derichs noch im
Hausnetz - eine Figenverbrauchsquote
von 15,6 Prozent.
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Anlage 3: Hausdach Nord-West

Leistung
5,88 Kilowatt

Module
28 polykristalline Suntech-Module des Typs

»STP210-18/Ud« zu je 210 Watt Nennleistung

Modulflache
41 Quadratmeter

Ausrichtung und Neigungswinkel
110 Grad Nordwest, 25 Grad Neigung

Wechselrichter und Verschaltung
ein »Sunny Boy SB 4000TL-20« von SMA, zwel
Strings zu je 14 Modulen in Serienschaltung

Inbetriebnahme
9. Juni 2009

Stromertrag
von 2010 bis 2012 durchschnittlich 4.600 Kilo-

Seit sie ihren Solarstrom selbst ver-
wenden, hat die Familie ihre Verbrauchs-
gewohnheiten umgestellt. Die Wische
kommt nun in die Maschine, »wenn der
Strom vom Dach kommt«. Steigern lief3e
sich der Eigenverbrauch noch, wenn Wil-

li Derichs mit dem Strom auch eine War-
mepumpe betriebe. Auch daran arbeitet er
bereits: Die veraltete Olheizung soll noch
in diesem Jahr einer Luftwarmepumpe wei-

chen. Ohnehin hat die Familie nicht nur
beim Strom auf 6kologische Losungen um-

wattstunden pro Jahr, rund 793 Kilowattstunden pro
installiertem Kilowatt (Eigenverbrauch)

Investitionskosten
25.700 Euro (4.371 Euro pro Kilowatt)

Finanzierung
Eigenmittel

Anlage 4: Hausdach Ost

Leistung
8.4 Kilowatt

Module
40 polykristalline Suntech-Module des Typs
»STP210-18/Ud« zu je 210 Watt Nennleistung

Modulflache
59 Quadratmeter

Ausrichtung und Neigungswinkel
80 Grad Siidost, 25 Grad Neigung

gestellt. Das Brauchwasser fiir Toilettenspii-
lung und Waschmaschine wird aus gefilter-
tem Regenwasser gewonnen, das in einer
Zisterne mit einem Fassungsvermogen von
10.000 Litern im Keller gesammelt wird.
Derichs ist sichtbar zufrieden. Im eige-
nen Haus hat er jede Menge Solartechnik
angehauft, die tagliche Erfahrung mit ihr
niitzt ihm bei seiner Arbeit. Heute muss er
nur noch selten Klinken putzen, die Men-
schen kommen inzwischen auf ihn zu.

»Man muss von etwas iiberzeugt sein, dann
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Wechselrichter und Verschaltung
zwel »Sunny Boy SB 4000TL-20« von SMA,
jeweils zwei Strings zu je zehn Modulen in
Serienschaltung

Inbetriebnahme
1. November 2009

Stromertrag

von 2010 bis 2012 durchschnittlich 7.305 Kilo-
wattstunden pro Jahr, rund 870 Kilowattstunden
pro installiertem Kilowatt (Eigenverbrauch)

Investitionskosten
circa 25.000 Euro (rund 3.000 Euro pro Kilowatt)

Finanzierung
Eigenmittel

springt der Funke auch tiber«, sagt er. Nur
so konne die Energiewende gelingen. Vor
Kurzem hat er zusammen mit seinen Part-
nern die 1000. Photovoltaikanlage in der
Region ans Netz gebracht. »Mobau-Willi,
nach meinem Baumarkt, haben die Leu-
te mich damals genannt«, erzahlt Derichs
und lacht, »heute bin ich der Solar-Willi.«
Auch die eigene Familie hat sich langst mit
der Arbeit des Vaters angefreundet, der sein
Hobby zum Beruf gemacht hat. »Ich habe
es nie bereut, sagt Derichs. Stefan Korn

Innovative Losungen aus | huringen

Kontakt

immitec GmbH
Rédchenweg 28
D-98427-Weimar
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Tel +48.(0)3643 49306-0
Fax +49 (0)3643 49306-29
Mail info@ immitec.de

Web www.mmitec.de

immitec

Photovoltaikpark in Bulgarien: 2,2 MWp
Jahresertrag 260.000 €/ Fertigstellung 06/2013

Photovolatikpark in Niedersachswerfen: 1 MWp
Jahresertrag 110.000 € Fertigsteliung 03/2013

Photovollaikpark in Apoida: 2,2 MWp

Jahresertrag 225.000 €/ Fertigstellung 03/2013
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